
Tu empresa, al alcance de todos.

En .com te ayudamos a obtener
el nombre de tu página en Internet 
para que tu negocio sea accesible

a todos.

Esta guía servirá para guiarte en 
el procedimiento de establecer 

tu presencia en línea.

Tu empresa, al alcance de todos.

www. .com

www.obtentu.com



Relaciona el dominio a
tu marca o nombre ya existente

Registra otros dominios complementarios
para que sea más fácil encontrarlo

Atención: los dominios .com y .net que están
disponibles pueden ser registrados por todos y

necesitarás registrar pronto el tuyo. Si el dominio que 
quieres usar ya hubiera sido registrado, deberás elegir 

otro. O sea, si tu empresa aún no tiene sitio, es 
interesante que desde ya registres el dominio que te 

gustaría tener y usar, antes que alguien lo haga, aunque 
no pienses usarlo de inmediato.

Para que tengas tu sitio y/o correo electrónico 
personalizado es necesario primero elegir y 

registrar un nombre de dominio.

Piensa un nombre que sea
fácil de recordar. ¡Sé creativo!

Orienta todas tus acciones de
marketing hacia tu dominio principal

Sugerencias para elegir tu dominio:

Hay que acceder a sitios de empresas que realizan el  registro 
de dominios (véase la sección “Informaciones Útiles”), para 
investigar si el nombre que seleccionaste está disponible y 
hacer efectivo el registro de tu nombre de dominio.

El plazo mínimo de registro para dominios .com y .net 
es de un año (y el máximo diez años), mediante el pago 
de una tasa referente a ese período, con derecho a 
renovación al final de ese plazo. Es conveniente que 
siempre estés atento a la renovación de tu nombre 
de dominio.

Cualquier persona puede registrar un dominio 
.com o .net que esté disponible.

¿Cómo elegir un
nombre de dominio?

¿Por qué registrar un dominio .com o .net?

Entonces no pierdas tiempo. Registra el dominio deseado 
para tu empresa cuanto antes, aunque no tengas la 
intención de desarrollar un sitio Web ahora, incluso 
porque el dominio es el nombre virtual de tu empresa.

Registro simple, rápido y fácil, 100% en línea

Para empresas y personas

Complementa el dominio local para una 
presencia más amplia en la Internet

Reconocido y utilizado mundialmente

Mejora tu visibilidad en la Internet

¿Cómo funciona el registro 
de un nombre de dominio?

Registra y promueve un dominio principal

Permite la asociación con tu marca o con el 
nombre de tu empresa en Internet
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El registro de dominios .com y .net creció 42% de  
2006 a 2007 en América Latina 9.
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Nombres de dominios pueden registrarse y asociarse a 
sitios con promociones especiales, para una campaña 
publicitaria en particular, para destacar un evento, para el 
lanzamiento de un producto, o sea, sirven para divulgar 
algo aunque temporalmente.

Es posible también registrar un dominio .com o .net y 
utilizar sólo el servicio de correo electrónico y tener un canal 
de comunicación más profesional con el nombre de tu 
empresa o tu marca, en vez de usar un correo genérico 
(hotmail, gmail, etc.)

Recuerda que a partir del momento en
que registras un nombre de dominio con tu 

marca, nombre, o sea, tu identidad, y
durante todo el tiempo que lo mantengas 

registrado, no estará más disponible para 
que otros lo registren.

Pero, ¿y si alguien intenta registrar un 
nombre parecido? ¿No sería mejor si ya 

registraste algunas variaciones del nombre o 
nombres similares para que tu sitio sea 

fácilmente encontrado?

Si ya cuentas con un dominio, puedes registrar 
otros nombres para ayudar a garantizar la 

identidad de tu empresa y estar seguro de que 
tus clientes y proveedores lo encontrarán.

Estos otros dominios pueden ser
utilizados para redireccionar las visitas a tu 

sitio principal. Puedes utilizar estos
dominios con extensiones diferentes, como 

parte de tu estrategia, para comunicarte
con públicos de otros países y crear varios 

sitios en idiomas locales.

¿Es interesante registrar
varios dominios?

¿Por qué tener un sitio?
El sitio es una forma de comunicación con los millares de 
internautas que utilizan Internet y que pueden interesarse 
por tu empresa y producto.

Por eso, tienes que pensar en cómo ofrecer informaciones 
relevantes e interesantes para estimular las visitas a tu sitio. 
En otras palabras, hay que definir con cuidado cuál es la 
finalidad de tu sitio y el contenido que ofrecerá.

Captación de nuevos clientes, comunicación con clientes 
actuales, atención al cliente, divulgación de informaciones 
sobre la empresa y sus productos y canal de ventas son 
algunas de las funciones que tu sitio puede realizar.

Investiga sitios de negocios de tu ramo de actividades, 
así como otros sitios interesantes que puedan ayudarte 
a entender qué postura adoptaron en el mercado y si 
presentaron soluciones creativas para mostrar sus 
negocios en Internet.
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